Mette og Modis store ambitioner — men hvad nu?
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Indien og Danmark er et perfekt match. Men
hvis partnerskabet skal fungere, skal vi snart
have abnet dgrene for danske virksomheder

tatsminister Mette Frederiksen

(S) vendte sidste uge hjem fra
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Hvordan kommer
vi nu videre og ikke mindst, hvor-
dan farvi de danske virksomheder i
spil?

Det var en tydelig stolt Mette
Frederiksen, der pa et virtuelt mag-
de med premierminister Modi i
september 2020 underskrev det
grenne strategiske partnerskab.
Og det var rigtignok et historisk
gjeblik. Vi er mange, der tydeligt
husker den lange periode, hvor
Danmark bestemt ikke var Indiens
foretrukne noget-som-helst. Part-
nerskabet signalerede endegyldigt
et brud med mange ars diploma-
tisk krise, som satte sine spor pé
dansk erhvervsliv i Indien.

Partnerskabet har til gengald
_ fart til en reekke hejtstaende besag

parelativkort tid. Bare i september
maned var klimaminister Dan Jor-
gensen (S) i Indien, og Indiens
udenrigsminister Jaishankar i
Danmark. Nu, blot en maned efter,
vender statsminister Mette Frede-
riksen hjem fra et pd mange mader
spektakulzert officielt besgg i Indi-
en.Falles for besogene er stor gen-
sidig velvilje pa minister- og em-
bedsmandsniveau, men fortsat en
ret beskeden inddragelse af er-
hvervslivet, herunder erhvervsor-
ganisationerne.

Et perfekt match?

Umiddelbart er Indien og Danmark
et perfekt match. Inderne er udfor-
dret pé omréder, hvor danske virk-
somheder er verdensfgrende, isser
inden for vand, energi, fadevare-
produktion og affaldshandtering.
Men disse forhold var ogsa gael-
dende, for partnerskabet blev ind-
gaet, og formalet ma derfor veere at
abne dgrene for danske virksom-
heder.

Hverken partnerskabets eller In-
diens ambitioner for den grenne

omstilling vil skabe resultater for

dansk erhvervsliv, hvis der ikke
medfglger finansiering, der gor
dansk viden og teknologi lensom.
Et godt eksempel er ambitionerne
omkring offshorevind, som er ab-
solut ngdvendigt, for at Indien kan
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Danmark har startet et grent strategiske partnerskab med Indien = me

na deres 2030-mal om at etablere
30 GW offshorevind. Dette er et
ambitigst mal, fordi inderne ikke
forelgbigt ser ud til at ville betale
mere pr. kWh, end de ger for sole-
nergi — og alene dét gar det umu-
ligt at fa offshorevind startet op pa
fuldt kommercielle vilkar.

En lignende situation udspiller
sig i og omkring affaldshandterin-
gen i Indien, som er udfordret af
stigende urbanisering og gget for-
brug. Pa trods af indiske ambitio-
ner om en "waste to energy’-til-
gang, bliver kommercielle projek-
ter umuliggjort af en manglende
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vilje til at betale mere for moderne
affaldshandtering. :
Indien er samtidig udfordret af
mangel pa vandressourcer 0g for-
urening af floder og grundvand
samt et meget stort spild i forsy-
ningen. P4 trods af store ambitio-
ner fra indisk side - herunder at
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skaffe rent drikkevand til alle ind-
byggere dognet rundt - har part-
nerskabet endnu ikke kastet meget
konkret af sig. Her opleves nemlig
0gsa en modvillighed mod at beta-
le for danske lgsninger, ligesom
udbudsprocesserne ofte er uigen-
nemskuelige, En lpsning herpa

kunne vare konsortiedannelser
mellem danske producenter og
radgivere, dansk finansiering, sa-
som EKF, og stgrre indiske partne-
re, som eksempelvis L & T eller Ta-

ta - der begge har storrelse og er-

faring i at patage sig store offent-
lige udbud. Det vil skabe
gennemsigtighed i kontrakterne
mellem den indiske hovedentre-
prengr og de danske underleveran-
dgrer — og samtidig sikre en fair
pris for dansk kvalitet og en forsta-
else for beeredygtige elementer sa-
som "total cost of ownership”.

Fokus pa finansiering

[ virkeligheden ensker Indien ikke
kommercielle investeringer fra
dansk side — men vil have frie gko-
nomiske midler, bistand om man
vil, som de blev lovet under COP 9
for snart 12 ar siden.

Samtidiger danske klimal@gsnin-
ger i hoj efterspergsel i USA, Euro-
pa og Asien, hvor markederne er
modnet til et kommercielt niveau,
og hvor der ogsa fortsat gives
driftsstette i et vist omfang til bl.a.
offshore vindprojekter.

Derfor er IDCC’s opfordring til
statsministeren: Vi ma og skal ha-
ve fundet lgsninger pafinansiering
af grenne projekter i Indien - i -
hvert fald i en opstartsperiode,
som vi ogsa har haft i Danmark. Ik-
ke kun for de danske virksomhe-
ders skyld, men, endnu vigtigere,
for klimaets skyld. Implemente-
ring af danske klimalgsninger bat-
ter bare mere i Indien, end de gor i
Danmark, og inderne forventer at
Danmark bidrager til finansiering
af de farste projekter — og dermed

- far vi demonstreret danske skills i
den indiske skala-kontekst.



